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NOUVELLES 
GAMMES FROID
GN2/1

Partageons le goût de l ’exigence !



LES ARMOIRES DE RESTAURATION POSITIVES
Armoire réfrigérée positive haute qualité : accueille directement vos bacs GN 2/1,  
avec isolation renforcée 60 mm, dégivrage automatique et froid brassé pour  
une température toujours homogène pour conserver de manière idéale tous  
vos ingrédients les plus sensibles.

GROUPE LOGÉ HAUT

NOUVELLE GAMME, MARQUE EBERHARDT

L 745, P 750,  H 1978 mm

L 750, P 755, H 1950 mm

544

567

AG 556 PP - Nart : 140056
Prix public HT - 1975 €

AG 606 PP - Nart : 140201
Prix public HT - 1831 €

AG 551 PP - Nart : 140199
Prix public HT - 1772 €

AG 601 PP - Nart : 140052
Prix public HT - 1682 €

+1/+8
INFORMATIONS PRODUITS
• �Carrosserie acier laquée blanche ou inox robuste et durable

• ��Livré avec 4 étagères. Flexibilité totale grâce  
aux 26 niveaux de réglages

• �Intérieur thermoformé hygiénique et facile à nettoyer
• �Porte réversible à fermeture automatique
• �Toute hauteur < 2m : installation facilitée

→  �Finition extérieure inox

→  �4 roulettes dont 2  
avec freins

→  �Serrure disponible en 
option pour plus de sécurité

→  �Finition extérieure inox

→  �4 pieds réglables

→  �Serrure intégrée 
pour plus de sécurité

→  �Finition extérieure blanche

→  �4 roulettes dont 2  
avec freins

→  �Serrure disponible en 
option pour plus de sécurité

→  �Finition extérieure blanche

→  �4 pieds réglables

→  �Serrure intégrée 
pour plus de sécurité

L 745, P 750,  H 1978 mm

544

L 750, P 755, H 1950 mm

567

GROUPE LOGÉ BAS

→  �Espace utile toute profondeur sur toute la hauteur !
→  �Condenseur ventilé : gain de place car adossable directement au mur

LES AVANTAGES



Conservez vos produits en toute sécurité : armoires négatives haute performance
avec isolation renforcée et froid statique, réglage précis et entretien simplifié.  
Fiabilité et simplicité pour stockage direct en bacs GN2/1.

LES ARMOIRES DE RESTAURATION NÉGATIVES

NOUVELLE GAMME, MARQUE EBERHARDT

AG 551 NPS - Nart : 140057
Prix public HT - 1865 €

AG 601 NPS - Nart : 140053
Prix public HT - 1853 €

-16/-22
INFORMATIONS PRODUITS
• �Carrosserie acier laquée blanche ou inox robuste et durable
• ��Livré avec 6 étagères fixes
• �Intérieur thermoformé hygiénique et facile à nettoyer

• �Porte réversible à fermeture automatique
• �Bonde de dégivrage
• �Toute hauteur < 2m : installation facilitée

→  �Finition extérieure blanche

→  �4 roulettes dont 2  
avec freins

→  �Serrure disponible en 
option pour plus de sécurité

→  �Finition extérieure blanche

→  �4 pieds réglables

→  �Serrure intégrée 
pour plus de sécurité

GROUPE LOGÉ BAS

GROUPE LOGÉ HAUT
→  �Espace utile toute profondeur sur toute la hauteur !
→  �Condenseur ventilé : gain de place car adossable directement au mur

LES AVANTAGES

AG 606 NPS - Nart : 140202
Prix public HT - 2000 €

→  �Finition extérieure inox

→  �4 pieds réglables

→  �Serrure intégrée 
pour plus de sécurité

AG 556 NPS - Nart : 140200
Prix public HT - 2094 €

→  �Finition extérieure inox

→  �4 roulettes dont 2  
avec freins 

→  �Serrure disponible en 
option pour plus de sécurité

L 750, P 755, H 1950 mm

567

L 750, P 755, H 1950 mm

567

L 745, P 750,  H 1978 mm

544

L 745, P 750,  H 1978 mm

544



Service client PRO
03 88 65 73 81
serviceclientpro@eberhardt.fr

Service client Grands comptes
03 88 65 73 82
serviceclientgc@eberhardt.fr

Un Service Client disponible du lundi au vendredi de 8h à 12h et de 13h30 à 17h15 

18 RUE DES FRÈRES EBERTS • BP 30083 • F-67024 STRASBOURG CEDEX 1  
RCS STRASBOURG B 578 503 112 • SAS AU CAPITAL DE 1 470 000 € eberhardt-pro.fr
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Vos contacts
commerciaux
Proche de vous sur le terrain, 
votre Responsable Développement 
des Ventes vous accompagne 
sur l’ensemble des gammes 
Equipement PRO. 

Mayotte Guadeloupe Martinique Guyane La Réunion

... mais aussi Saint-Barthélemy, Saint-Martin, Saint-Pierre et Miquelon, Wallis-et-Futuna, Tahiti, la Nouvelle-Calédonie. 

Hervé HUBER
herve.huber@eberhardt.fr
06 08 66 94 47

Stéphane LEFEVRE
stephane.lefevre@eberhardt.fr 

06 80 24 98 44

Arthur LASSALLE
arthur.lassalle@eberhardt.fr

06 08 75 78 52

Michaël POLLET 
michael.pollet@eberhardt.fr
06 20 06 08 62

Bertrand LASIK
bertrand.lasik@eberhardt.fr
06 84 61 05 57

Stéphane PERNEY
Responsable Projets et Etudes
travaille en étroite collaboration 
avec votre Responsable Développement 
des Ventes. 

Philippe MULLER
Responsable DROM COM

phlilippe.muller@eberhardt.fr
06 77 46 39 94

A
oû
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20

25
.

Hugo JUHANT
hugo. juhant@eberhardt.fr
06 08 66 94 33

Service client PRO
03 88 65 73 81
serviceclientpro@eberhardt.fr

Service client Grands comptes
03 88 65 73 82
serviceclientgc@eberhardt.fr
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Vos contacts
commerciaux
Proche de vous sur le terrain, 
votre Responsable Développement 
des Ventes vous accompagne 
sur l’ensemble des gammes 
Equipement PRO. 

Mayotte Guadeloupe Martinique Guyane La Réunion

... mais aussi Saint-Barthélemy, Saint-Martin, Saint-Pierre et Miquelon, Wallis-et-Futuna, Tahiti, la Nouvelle-Calédonie. 

Hervé HUBER
herve.huber@eberhardt.fr
06 08 66 94 47

Stéphane LEFEVRE
stephane.lefevre@eberhardt.fr 

06 80 24 98 44

Arthur LASSALLE
arthur.lassalle@eberhardt.fr

06 08 75 78 52

Michaël POLLET 
michael.pollet@eberhardt.fr
06 20 06 08 62

Bertrand LASIK
bertrand.lasik@eberhardt.fr
06 84 61 05 57

Stéphane PERNEY
Responsable Projets et Etudes
travaille en étroite collaboration 
avec votre Responsable Développement 
des Ventes. 

Philippe MULLER
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06 84 61 05 57
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